FORMATION 01/07
CATEGORY MANAGEMENT

Vos catégories ont-elles

eté construites pour vos

clients ou pour votre

organisation interne ?

Le Category Management comme levier de
performance retail.
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FORMATION 02/07

CATEGORY MANAGEMENT | CONSTAT

Ce qu'on observe sur le terrain

Des categories heritees de logiqgues comyptables ou
Informatiques, eloignees des usages reels des

shoppers.

Les comportements d'achat ont evolue.

Larchitecture cateqgorielle, elle, est restee.

Offre illisible. Implantation inadaptee. Indicateurs peu
actionnables.

Ces symptomes sont frequents. Ils ne sont pas
une fatalité.
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FORMATION 03/07
CATEGORY MANAGEMENT | LE SUJET

Chaque catéqgorie doit avoir un role

clair

TRAFIC
Elle attire et justifie le deplacement.

RENTABILITE
Elle contribue a la marge.

Elle dit qui vous étes.

SAISONNALITE

‘ IMAGE
‘ Elle crée | évenement.

Sans role defini, la categorie n'a pas de cap.
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FORMATION 04/07
CATEGORY MANAGEMENT | COMPARER

Performance # plus de produits

LES ENSEIGNES LES PLUS PERFORMANTES

sont celles qui structurent le mieux leurs categories,
pas celles qui ont le plus de références.

LISIBILITE DE L'OFFRE
Amelioration de la conversion.
Pilotage reel de la performance.

LA DIFFERENCE SE VOIT

dans la duree.

Et dans ce que vivent vraiment vos clients et vos
equipes.

C'est cette cohérence qui fait la difference.
Moins, mais mieux structure.
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05/07
CATEGORY MANAGEMENT | NOTIONS

La chaine compléte en 6 étapes

1 p.

Definir les categories a Attribuer un role clair a
partir des usages chaque categorie.
consommateurs.

3 4

Construire les Elaborer la stratégie :
indicateurs adapteés (CA, assortiment, prix,
marge, rotation). implantation.

5 6

Traduire en Piloter et ameliorer en
planogramme magasin. continu.

De la vision a l'exécution terrain.
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FORMATION 06/07
CATEGORY MANAGEMENT | NOTRE APPROCHE

Notre cycle de formation Cateqgory
Management

Pour acheteurs et Category Managers du retalil :

Séances collectives & travail sur vos cateégories.
Methode directement applicable sur le terrain.

Chague sequence ancree dans votre perimetre reel.

Faire pour apprendre. Apprendre pour faire.
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FORMATION 07/07
CATEGORY MANAGEMENT | ALLER PLUS LOIN

Notre démarche est-elle réellement

rite préalable d’ACSOE.

risation éc

to

fondée sur les comportements de
vos clients ou sur votre organisation
interne ?

30 minutes pour en discuter.

utilisation, totale ou partielle, est interdite sans au
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